
2022年全区产业链链长制工作要点
2022年，全区产业链链长制工作坚持市场主导、政府引导原则，实行链长、链主“双链招商”，产业链、产业集群“链群共建”，实现招商提质增效、项目落地见效、服务优质高效，推动五大产业集群高质量发展。

一、工作方向

全年产业链链长制工作方向：立足五大产业集群，主攻先进制造业和现代服务业，其中，先进制造业聚焦生物医药、数智经济、高端装备等3个重点，现代服务业聚焦商贸物流、信息服务、文旅康养、智慧总部等4个重点。

二、链长工作分工

总链长由区长担任，副总链长由分管区领导担任，链长由7个园区平台公司主要领导担任，副链长由相关区级部门主要领导担任。
1.生物医药，由重庆国际生物城公司主要领导担任链长，区经信委、区招商投资局主要领导担任副链长，聚焦生物药、化学药、现代中药、医疗器械等产业链。

2.数智经济，由区经济园区公司主要领导担任链长，区经信委、区招商投资局、区科技局主要领导担任副链长，聚焦新型显示、5G大数据、智能终端等产业链。

3.高端装备，由大江科创城公司主要领导担任链长，区经信委、区招商投资局主要领导担任副链长，聚焦汽车电子及核心零部件、智能装备等产业链、消费品工业等产业链。
4.商贸物流，由公路物流基地公司主要领导担任链长，区商务委、区招商投资局主要领导担任副链长，聚焦智慧物流、电商、新能源、智能制造等产业链。

5.信息服务，由渝兴公司主要领导担任链长，区发展改革委、区大数据发展局、区招商投资局主要领导担任副链长，聚焦软件服务、信息基础设施、互联网平台等产业链。

6.文旅康养，由巴洲文旅集团主要领导担任链长，区农业农村委、区文化旅游委、区招商投资局主要领导担任副链长，聚焦文旅、康养等产业链。

7.智慧总部，由智慧总部新城建设公司主要领导担任链长，区招商投资局、区金融发展中心、区土储中心、南投集团主要领导担任副链长，聚焦智慧城市、总部经济等产业链。
三、链主工作分工
根据产业链细分领域设置若干分链主，链主原则上由龙头企业董事长、总经理，产业协会、行业联盟负责人担任，主要负责为推进产业链、创新链、供应链融合发展建言献策、提供智力支持，依托产业链、创新链、供应链上下游企业资源，开展产业链招商、以商招商，积极向投资者推介巴南投资环境，引荐企业来区考察洽谈，并协助促成招商投资合作、项目落地建设。

四、全年重点工作
1.制订“一图三单一方案”。各链长要立足各自产业链细化方向，全面掌握产业链发展现状，明确建链补链延链强链目标，选定链主，形成“产业链招商图谱”、“存量企业清单、目标企业清单、储备项目清单”及“产业链链长制工作方案”。

2.链长牵头精准招商。各链长、副链长要加强产业链项目策划包装，储备一批建链补链延链强链招商项目，提高招商精准度，加强重点企业、研发机构、行业专家、行业协会、各地商会的对接拜访，精准收集行业动态、锁定目标企业；强化市区联动招商，主动对接市级部门，争取优质项目信息；用好用活南部私募股权投资基金，为创新链、产业链精准导入资金链，打造“资本+创新+产业”发展新引擎，携手专业投资机构，引进一批链上重点项目。

3.链主协同以商招商。各链长要邀请链主参与招商项目对接考察谈判，联合链主举办产业赋能沙龙、产业发展论坛等活动。每季度由各产业链副总链长召集召开链长链主高层对接会，共商共谋共推产业链发展工作。深挖链主企业产业链、供应链上下游资源，强化委托招商、以商招商，延伸壮大产业链、供应链。加强链长链主协同招商，深挖产业链、供应链、创新链上下游资源，加快产业补链成群集聚发展。

4.抓实招商代办服务制度。推进招商项目全程代办员制度走深走实，主动靠前服务，协调解决项目规划、用地、用能等要素保障，帮助企业办理各类审批手续，积极为项目落地创造条件。
5.加快项目开工建设。拟于3月、6月、9月、12月举办重点招商项目集中开工竣工和现场观摩活动，聚焦“未开工、新开工、在建”3类重点项目，挂图作战、打表推进，不断提升落地开工率、投资转化率。

6.提升招商签约质效。持续保持招商投资热度，统筹全年招商活动，扎实开展招商季攻坚活动。拟于1月、4月、7月、10月举办招商项目集中签约活动，高质量参加智博会、西洽会等全市重大活动集中签约。高频高效开展“走出去”招商，确保全区每周有单位一把手率队、每周有区领导率队、每月有区主要领导率队外出招商，提升招商活跃度。

7.善用大数据为招商赋能。用好全市招商大数据平台，高标准建设用好巴南招商促建数字地图。持续开展“招商上云”行动，推进“云洽谈”、“云考察”、“云签约”常态化。
8.强化成渝互动市区协同招商。推进“双城经济圈”及“一区两群”协同招商走深走实，继续联合温江区、丰都县举办招商推介活动。深化市区招商联动，促成与市招商投资局开展生物医药产业协同招商合作，共建市区协同招商示范基地。用好鲁渝协作平台，争取纳入产业协作示范区，争取山东优质企业来区投资。

9.唱响巴南招商品牌。加强主流媒体合作，多渠道宣传投资环境、招商亮点、招商成效，不断扩大招商朋友圈，提高招商影响力和美誉度。
10.加强招商队伍建设。举办招商培训班和招商大讲堂，开展招商系统推介比赛、演讲比赛、招商活动摄影比赛等活动，持续开展最美招商工作者评选，持续提升全区招商干部业务素养和专业水平。
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